
 

 

 

 

(PDSF) : Définition du prix de détail suggéré par le fabricant  
 

Quel est le prix de détail suggéré par le fabricant (PDSF) ? 
 

Le prix de détail suggéré par le fabricant (PDSF) est le prix auquel le fabricant d’un produit 
recommande de le vendre au point de vente. Le PDSF est également appelé « prix de catalogue » par 
certains détaillants. Tous les produits de détail peuvent avoir un prix de vente conseillé par le 
fabricant. Les produits plus coûteux, tels que les appareils électroniques, ont également un prix de 
vente conseillé. 
 

Le MSRP a été conçu pour maintenir les prix au même niveau d’un magasin à l’autre. Cependant, les 
magasins de détail peuvent ne pas appliquer ce prix, et les consommateurs ne paient pas 
nécessairement le (PDSF) lorsqu’ils font des achats. Les articles peuvent être vendus à un prix inférieur 
afin qu’une entreprise puisse raisonnablement écouler ses stocks, surtout en période de ralentissement 
économique. 
 

Points clés à retenir 
 

Le prix de détail suggéré par le fabricant (PDSF) est le prix autocollant recommandé par les 
producteurs d’un produit aux détaillants. 
 

De nombreux détaillants vendent des produits à un prix inférieur au PDSF afin de réduire les stocks, 
d’attirer plus de consommateurs ou en période de ralentissement économique. 
 

Comprendre le prix de détail suggéré par le fabricant (PDSF) 
 

Le prix de détail suggéré par le fabricant est aussi parfois appelé prix de détail recommandé (PDR), 
prix autocollant, prix de catalogue ou prix de détail suggéré des produits. Il a été mis au point pour 
aider à normaliser le prix des marchandises dans les différents emplacements des magasins d’une 
entreprise. 
 

Certains détaillants vendent des produits à un prix égal ou juste inférieur au prix de vente conseillé. Ils 
peuvent fixer le prix à un niveau inférieur si le produit est en vente. Ils peuvent également baisser les 
prix s’ils essaient de réduire leurs stocks ou s’ils tentent d’attirer plus de consommateurs 

Les prix dans la brochure sont en date du 1er janvier 2025 



 



 



 



 



 



 



 



 



 



 



Bryston T10, le modèle assez extraordinaire a un prix très abordable pour ses grandes qualités 

Pour célébrer, le dixième anniversaire du modèle T, Bryston a introduit une toute nouvelle ligne de haut-parleurs. 
Contrairement à leurs prédécesseurs, qui pouvaient être configurés comme des haut-parleurs passifs ou actifs 
lors de l’achat, ces nouveaux modèles sont livrés avec un module qui peut être facilement installé pour convertir 
les haut-parleurs passifs en actifs, ce qui constitue une mise à niveau intégrée à la conception. 

Ce sont d’énormes tours. Chaque haut-parleur mesure 72 x H x 12 x W x 17 x D et 
pèse 133 livres. 

Chaque T10 dispose d’un total de huit haut-parleurs : 2 haut-parleurs d’aigu de 
1 pouce, 2 de milieu de gamme de 5,25 pouces et 4 haut-parleurs de graves de 
8 pouces. La réponse en fréquence spécifiée est de 25 Hz à 20 kHz, -3 dB. 

Le cabinet se compose de trois parties distinctes. La partie centrale est recouverte 
d’une plaque d’aluminium montée sur un déflecteur intégré qui sert de diffuseur 
pour les haut-parleurs aigus et moyens. Celui-ci est flanqué des parties supérieure 
et inférieure, auxquelles sont fixés les haut-parleurs. Le déflecteur a une épaisseur 
de 1,50 pour assurer un support solide pour les haut-parleurs. 

Les cabinets trapézoïdaux, conçus pour empêcher les ondes stationnaires internes, 
sont la même forme que Bryston a toujours utilisée, et à mon avis, ce sont les 
meilleurs haut-parleurs que la société a déjà conçus. Alors que j’aime la symétrie 
de l’agencement des haut-parleurs, c’est la section centrale enveloppée 
d’aluminium qui donne au T 10 un caractère distinct et attrayant. 

Le T10 est offert en placages de bois dur laqué dans des couleurs de stock standard 
(noyer, cerisier naturel, cerisier de Boston, bois de rose et frêne noir), ainsi qu’en 
finitions personnalisées à partir d’une plus grande sélection de bois naturel et de 
placages peints très durables. 

N’ayant jamais entendu de tels haut-parleurs dans une pièce, je n’avais jamais 
connu le degré de son grand et puissant comme avec le T10. L’expérience était 
révélatrice. Ces énormes tours ont livré la basse la plus abondante, mais encore 
équilibrée que j’ai jamais entendue et avec leur dynamique sans effort, leur grand 
sens de l’échelle et leur niveau élevé de résolution, elles ont atteint un niveau de 
performance extraordinaire. Sans parler du milieu de gamme transparent et ouvert 

Sur diverses sélections chorales et orchestrales, le sens de l’espace acoustique 
créé par le T10 était beaucoup plus grand que ce que j’ai entendu à travers les 
années, reproduisant des cathédrales et des salles de concert avec plus de volume 
de grandeur et de cohérence. 

Ce qui distingue les Bryston de n’importe quel autre haut-parleur, et ce qui 
souligne encore leur candidature à une relation à long terme, c’est la possibilité 
d’échanger facilement un module au dos de chaque tour pour les convertir à une 
conception pleinement active. Oui, cela signifie ajouter le module de crossover 
externe et trois canaux d’amplification à chaque haut-parleur, mais c’est un chemin 
de mise à niveau intégré qui, à ma connaissance, n’est proposé par aucun des 
concurrents de Bryston.  

Si vous avez la salle et le budget pour une paire de T10, ils sont très 
recommandables. 

Audition Véritable, Jacques Dubé, 418-863-3333 
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Voici une paire de haut-parleurs T10 et une paire d’extrêmes-graves TS10. 

 

Contactez-moi pour une session d’écoute ou pour en discuter 

Vous avez une paire de haut-parleurs à échanger…, nous vous 
offrirons la meilleure valeur marchande 

Jacques Dubé, jacquesdube@gmail.com 418-863-3333 

 


